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Wilde Jagd nach Gold
und Silber in Osterreich

Goldrausch Der hohe Preis schreckt kaum einen ab. Edle Metalle sind hier-
zulande so gefragt wie noch nie. Das freut Miinze-Osterreich-Vorstand Gerhard
Starsich, Ogussa-Chef Marcus Fasching und Schoeller-Miinzhandel-Boss Gustay
Mayer — die Umsétze ihrer Unternehmen explodieren. Seite 20
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Goldrausch Die Osterreicher kaufen Gold und Silber in Mengen wie nie zu vor — der hohe Preis schreckt nicht ab

Der Run auf edle Metalle

Ogussa-Chef warnt vor unseridsen Goldkaufern, die als ,Fliegende Handler" weit unter Wert kaufen,

Hils

REINHARD KREMER

Wien. Obwohl der Goldpreis wah-
rend der letzten Monate von einem
Hochststand zum néachsten hetzte,
ist die Nachfrage hierzulande wei-
ter hoch: ,Weil die Nachfrage im
Inland so stark angestiegen ist,
haben sich sogar die Prozentver-
teilungen verschoben und so ist
der Auslandsanteil deutlich gesun-
ken”, sagt der Vorstand der Miinze
Osterreich, Gerhard Starsich,

,In Osterreich konnten wir im
Vorjahr 431.733 Unzen goldene
Philharmoniker absetzen. In Sum-
me gingen 142.433 Unzen goldene
Philharmoniker ins Ausland, davon
rund Unzen 82.000 nach Deutsch-
land, 45.000 Unzen in die USA und
15.000 Unzen nach Japan”, erldau-
tert Starsich.

Silber glanzt noch heller

Noch toller trieb es der Silber-
preis — trotz des 20%igen Absturzes
wiéhren der letzten Tage: ,Wir ha-
ben die Ausgabe der Umlauffiinfer
und Zehner aus Silber wegen des
hohen Preises gestoppt, weil der
Nominalwert unter dem Silberwert
liegt”, erzdhlt Starsich.

Allein das in den Silberfiinfern
steckende Edelmetall kostete nam-
lich zum Zeitpunkt der Entschei-
dung auf dem Weltmarkt schon
5,40 €,

Der Silberpreis ist allein im Vor-
jahr um gut 80% gestiegen und
auf dem physischen Silbermarkt
herrscht 2011 Knappheit. Und an-
ders als friither kaufen die Inves-
toren jetzt, wenn der Preis fallt.
,Bis jetzt haben wir 3,7 Millionen
Unzen verkauft. Generell orten wir
eine deutlich gesteigerte Nachfra-
ge, die durch den hohen Preis be-
grundet ist — denn ein gestiegener
Preis ist fiir westliche Menschen
immer ein Kaufsignal”, erzahlt der
Miinze-Vorstand.

Denn nicht alle Menschen ver-
halten sich bei Marktbewegungen
gleich: Fiir ostliche Menschen sind
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Verschiedenes Konsumverhalten: Asiaten kaufen Gold nur, wenn s billig ist.

sinkende Preise eher ein Kaufsig-
nal. Japaner zum Beispiel kaufen
bei steigenden Preisen tiberhaupt
nichts”, so Starsich.

Die starke Nachfrage nach Edel-
metallen schldgt sich auch in
den Umsatzzahlen des Schoeller-
Miinzhandels nieder: ,Im vergan-
genen Geschéaftsjahr 2010 verk-
auften wir rund 110 Tonnen Silber
und damit fast 30 Tonnen mehr
als im Jahr zuvor”, sagt Schoeller-
Geschéaftsfiithrer Gustav Mayer.

Bei Gold blieb der Absatz mit
ca. elf Tonnen zum Vorjahr rela-
tiv unverdndert. ,In den letzten

Monaten ist die Nachfrage nach
Silber als Investment aber massiv
gestiegen”, meint Mayer. So fiel
das Verhaltnis von Gold- zu Silber-
preis von rund 46 zum 31.12.2010
auf rund 38 zum 31.3.2011.

Massiver Ansturm auf Gold

 Wir merken die Edelmetall-
hausse in zweierlei Hinsicht”,

meint Marcus Fasching, Ge-
schéftsfiihrer der Gold- und Silber-

Scheideanstalt Ogussa: ,Einer-

seits haben wir seit Monaten einen
massiven Ansturm von Privatper-

sonen auf unsere Filialen, die uns
Edelmetallabfélle bringen, weil
sie von den hohen Notierungen
profitieren wollen, In letzter Zeit
bekommen wir vor allem viel Sil-
ber angeliefert, was angesichts der
beeindruckenden Preisentwicklung
kein Wunder ist. Auf der anderen
Seite ist die Verunsicherung iiber
die Wirtschaftssituation bzw.
iiber Inflationsentwicklungen nach
wie vor noch hoch, weshalb die
Barrennachfrage weiterhin weit

1liber dem Niveau vor der Wirt-

schaftskrise liegt.”

Bruchgold gegen Barren

Oft kaufen, so Fasching, sogar
die gleichen Leute, die Bruchgold
anliefern, dann auch wieder Gold-
barren. Was auf den ersten Blick
unlogisch erscheinen mag, macht
durchaus Sinn: ,Man lost die Edel-
metallreste bei einem verlésslichen
Partner und ohne Druck ein — und
bei den erworbenen Barren kann
man die Preisentwicklung vollig
transparent jederzeit verfolgen
und weifs im Bedarfsfall genau,
was man fiir seine Edelmetalle be-
kommt.”

Zu Engpassen kommt es aber
nicht: ,Goldbarren sind im Nor-
malfall vorratig. Selbst wenn die
Barren nicht auf Lager sind, kon-
nen unsere Kunden in den Filialen
den Preis fixieren und wir liefern
innerhalb von maximal finf
Arbeitstagen aus”, sagt der Ogussa-
Geschaftsfiihrer.

Die Wartezeiten in den Filialen
konnen vielleicht manchmal etwas
langer als gewohnlich sein, ,aber
das dndert nicht daran, dass wir
unsere bekanntgegebenen Preise
fiir alle uns angebotenen Edelmet-
allmengen halten”, meint Marcus
Fasching.

Der Ogussa-Boss warnt vor un-
seriosen Goldaufkiufer, die fiir
die Dauer von jeweils 1-2 Tagen
in Hotels oder Pensionen oder gar
per Post alten Schmuck und andere
Reste weit unter Wert ankaufen.



