Warum der Edelmetall-Boom anhalt

,»,Gold hat immer seinen Preis!*

Gemut Maier und Gustav Mayer, Ge-
schiiftsfithrer der Schoeller Miinzhan-
del GmbH, dazu, warum Gold immer seinen
hohen Preis haben wird.

TOP-GEWINN: Jetzt steht die Unze Gold
schon bei 1,160 Dollar bzw. 855 Euro. Ist
da noch Luft nach oben?

GErNOTMaIER: Aus heutiger Sicht geht man
davon aus, dass Goldbestiinde nur noch bis
2050 vorhanden sind. Nach unten ist der
Preis jedenfalls im Vergleich etwa zu einer
Aktie gut abgesichert, und zwar mit den
Férderkosten von rund 700 Dollar je Fein-
unze. Denn fiir die Goldgewinnung werden
Berge bewegt: Eine Tonne Gestein fiir ein
bis zwei Gramm Feingold.

TOP-GEWINN: Sie verkaufen Miinzen iiber
eBay. Ist das serids?

GernoT MAIER: Wir verkaufen hier nur Ge-
denkmiinzen, nicht Bullionmiinzen, und
hierauch nur die moderne Numismatik, die
dlter als zwei Jahre ist.

TOP-GEWINN: Was ist das genau?
GERNOTMAIER: Von modemer Numismatik
spricht man bei Miinzen der 2. Republik,
und iiber eBay verkaufen wir die Restbe-
stinde an Gedenkmiinzen, die &lter

als zwei Jahre sind, etwa von

den Winterspielen 2006, Hier

ist eBay neben den wenigen Sammiermes-
sen, die es gibt, der gingige Absatzkanal.
Auch kommen unentwegt neue Gedenk-
miinzen auf den Markt. Die Freaks sind hier
die Franzosen, die pro Jahrrund 50 Gedenk-
miinzen herausbringen, Osterreich i Ver-
gleich etwa 15. Die Franzosen nahmen im
Vorjahr schon ihre Produktion um 30 Prozent
zuriick.

TOP-GEWINN: Warum machen Sie nicht
auch fiir Bullionmiinzen einen Internet-Shop
auf?

GusTav MAveRr: Wir arbeiten heuer intensiv
daran. Da wir nicht mit dem Edelmetallpreis
spekulieren, sondern sofort ebenso viel
Gold, Silber, Platin kaufen, wie wir verkau-
fen,und nur von den Handelsspannen leben,
brauchen wirhiercinen zuverldssigen Clea-
ring-Partner, der fiir uns den Handel sofort

schlieBt, Daher wird unser Online-Shop si-
cher auch nicht rund um die Uhr aufhaben.
TOP-GEWINN: Die Spannen sind beim Gold-
kauf geschmalzen.

Gustav MaveR: Bei einem Kilo Goldliegen
sie bei zwei Prozent, das sind etwa S00 Euro
beim Kauf und Verkauf, bei 100-Gramm-
Barren sind das natiislich schon zehn bis 15
Prozent. Sie diirfen auch nicht nur auf die

Spannen, sondern sollien auch auf die Kon-
tofithrungs- und Lagerkosten achten.
TOP-GEWINN: Nehmen Sie eigentlich einen
Goldbarren zuriick, den ich mir im Urlaub
in der Tiirkei gekauft habe?

Gustav Maver: Auf den Prigestempel
kommt es wirklich an! GroBes Vertrauen
genieBen hier der osterreichische oder ein
Schweizer Stempel. Bei tiirkischen Gold-
barren gibt es mitunter Abschlige und die
Abwicklung davert lénger, wodurch man
Geld verlieren kanmn.,

TOP-GEWINN: Als Numismatiker haben Sie
sicherlichauch privat einige Werte. Was ist
thr bestes Stiick?

GusTAV MAYER: Meine Frau . ..

Gustav Mayer (i) und Gernol
Maler, die Chefs der Schoeller
fiinzhande! GmbH, kin-
nen leicht grinsen: Auch
wenn der Run auf Gold-
minzen nicht mehr 5o
stark wie 2008 ist, Bufl
das Geschiift glinzsnd
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